Teilnahmebedingungen
Zur Teilnahme berechtigt sind deutsche Unternehmen mit
folgenden Kriterien:

Firmensitz in Deutschland
Exportfahige Produkte und/oder Dienstleistungen
Nicht in einem Insolvenzverfahren, 0.4. befindlich

Das Projekt ist Bestandteil des Markterschliefungsprogramms
far KMU und unterliegt den De-Minimis-Regelungen.

Der Eigenanteil der Unternehmen fiir die Teilnahme am Projekt
betragt in Abhdngigkeit von der GroRe des Unternehmens (siehe
Tabelle).

Reise-, Unterbringungs- und Verpflegungskosten werden von den
Teilnehmenden selbst getragen.

Eigenbeitrag (netto) BemessungsgroRe

< 10 Beschaftigte und

250€ (netto) .
< 2 Mio. € Umsatz pro Jahr
< 750 Beschéftigte und
850€ (netto) .
< 150 Mio. € Umsatz pro Jahr
> 750 Beschaftigte und
1500¢€ (netto)

> 150. Mio. € Umsatz pro Jahr

Fur alle Teilnehmenden werden die individuellen
Beratungsleistungen in Anwendung der De-Minimis-
Verordnung der EU bescheinigt. Teilnehmen kdnnen maximal
12 Unternehmen. Anmeldungen werden in der Reihenfolge
des Eingangs bericksichtigt, wobei KMU Vorrang vor
GroBunternehmen haben.

Anmeldeschluss: 19.01.2026

Eine Ubersicht zu weiteren Projekten des
MarkterschlieBungs-programms fiir KMU kann unter

www.gtai.de/mep abgerufen werden.

Durchfiihrer trAlDe
Mit dem Fokus auf internationale Unternehmenskooperationen

hat die trAIDe GmbH seit 2008 mehr als 300
Markteintrittsprojekte durchgefiihrt und Gber 1.000 Hersteller
beim erfolgreichen Eintritt in auslandische Zielmarkte und beim

Export ihrer Produkte und Dienstleistungen unterstiitzt. Durch
unser globales Netzwerk von lokalen Branchenexperten
operieren wir weltweit in allen Bereichen der Sicherheits- und
Verteidigungstechnologien. Wir kennen die Herausforderungen
beim Eintritt in neue Markte und bieten Transparenz und
Sicherheit  durch die Vermittlung von Unternehmen
(Vertriebspartner & Endkunden), die entsprechend den
Bedirfnissen unserer Kunden ausgewdhlt und von unseren
Experten vor Ort validiert wurden. Bei trAlDe arbeitet ein
hochmotiviertes Team aus starken Personlichkeiten mit
langjahriger Erfahrung in internationalen
Markteintrittsprojekten.
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http://www.gtai.de/mep

SICHERHEITS- & VERTEIDIGUNGSINDUSTRIE &
TECHNOLOGIE FUR MARITIME SICHERHEIT IN FINNLAND

Das Projekt

Vom 19.04.2026 bis zum 23.04.2026 fiihrt die trAlIDe GmbH im Auftrag
des Bundesministeriums fir Wirtschaft und Energie (BMWE) eine
Geschéftsanbahnung nach Finnland durch. Es handelt sich dabei um
eine projektbezogene FordermalRnahme, die im Rahmen der
Exportinitiative ,,Sicherheits- und Verteidigungsindustrie” sowie des
MarkterschlieBungsprogramms fiir KMU umgesetzt wird. Zielgruppe
sind vor allem kleine und mittlere deutsche Unternehmen (KMU).
Finnland verfligt Uber eine gut entwickelte und zunehmend
dynamische  Sicherheits- und  Verteidigungsindustrie.  Die
Verteidigungsausgaben pro Kopf zdhlen zu den héchsten in Europa,
und der Sektor befindet sich derzeit in einer Phase intensiver
Modernisierung und Digitalisierung.

Die finnische Regierung unterstiitzt diese Entwicklung durch
umfangreiche Investitionen und plant, den Verteidigungshaushalt in
den kommenden vier Jahren auf mindestens 3 % des BIP zu erhdhen.
Bereits 2024 erreichten die Verteidigungsausgaben rund 2,4 % des BIP
durch mehrere GroRprojekte. Zu den Prioritditen zdhlen die
Modernisierung der Marine (Programm Squadron 2020), die
Verbesserung der maritimen Uberwachung, der Ausbau der
Cyberabwehr sowie der Schutz kritischer Infrastrukturen. Initiativen
wie das neue NATO-Innovationszentrum DIANA (ab 2025) fordern
gezielt Spitzentechnologien wie Kl-basierte Sensorsysteme, 6G-
Kommunikation, Cybersicherheit und Quantentechnologien.

Auch der private Sektor, insbesondere Start-ups und mittelstandische
Unternehmen, spielt eine zentrale Rolle in der finnischen Sicherheits-
und Verteidigungsindustrie. Schwerpunkte liegen auf maritimen
Systemen, Uberwachungstechnologien, autonomen Fahrzeugen und
digitaler Sicherheit. Der NATO-Beitritt Finnlands und die gestiegene
regionale Bedrohungslage, etwa in Bezug auf die Sicherheit von
Infrastrukturen auf und unter See, haben die Nachfrage nach
innovativen Technologien weiter verstarkt und schaffen langfristige
Wachstumschancen fiir nationale und internationale Anbieter.

Fir deutsche KMU ergeben sich bedeutende Marktchancen in den
Bereichen maritime Sicherheit, Sensorik, Datenfusion,
Uberwachungssysteme, Nutzung  von KI und  digitale
Verteidigungsanwendungen — insbesondere dort, wo Cyber-Schutz
und operative Zuverldssigkeit entscheidend sind. Deutsche
Unternehmen kénnen mit ihrer technologischen Expertise und ihren
starken Kompetenzen im Bereich Cybersicherheit einen klaren
Wettbewerbsvorteil im finnischen Markt erzielen.

SICHERHEITS- & VERTEIDIGUNGSINDUSTRIE &

Der Markteintrittsprozess

Ausarbeitung Ihrer
spezifischen Bedurfnisse

Individuelle Liste
potenzieller Geschéaftspartner

— Individuelle B2B-Termine

TECHNOLOGIE FUR MARITIME SICHERHEIT IN FINNLAND

lhre Vorteile

Individuelle Unterstitzung
beim Markteintritt
Ubersendung einer
Marktanalyse des Ziellandes
Identifizierung von
potenziellen
Geschaftspartnern
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Gestaltung und Produktion

Vorladufiges Programm trAlDe GmbH

Datum Programmpunkt

S0.19.04.2026  Ankunft in Helsinki, Pitch-Deck-Coaching

Bildnachweis
trAlDe GmbH

Briefing-Event mit allen deutschen
Mo. 20.04.2026 Teilnehmenden
Politisches Briefing mit der Deutschen Botschaft

Prasentationsveranstaltung & Matchmaking
Di. 21.04.2026  Event mit individuellen B2B-Meetings und Pitches

der deutschen Unternehmen

Mi. 22.04.2026  Unternehmensbesuch |, individuelle B2B Termine

Unternehmensbesuch I, Abschlussbesprechung,
Do. 23.04.2026 X
Abreise

lhre Vorteile

Individuelle Unterstiitzung beim Markteintritt
Identifizierung von potenziellen Geschéaftspartnern und
individuelle Termine

Ersparnis von Zeit und Kosten

Umsatzgenerierung durch MarkterschlieBung

Das MarkterschlieBungsprogramm fir

kleine und mittlere Unternehmen ist

ein Forderprogramm des:

* Bundesministerium
“F | fiir Wirtschaft

und Energie

MITTELSTAND
GLOBAL
MARKTERSCHLIESSUNGS-

PROGRAMM FUR KMU

Das MarkterschlieBungsprogramm wird
im Auftrag des Bundesministeriums fiir
Wirtschaft und Energie umgesetzt von:

G GERMANY
] TRADE & INVEST




