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Geschäftsanbahnung | Wasser-

technologie | Philippinen 
Ergebnisbericht 

Datum 24.11.-27.11.2025  

Durchgeführt von AHK Philippinen  

Projektpartner - Eva Tholl, AHK Rep. Philippinen in Berlin 

- German Water Partnership 

Fachpartner /  

Referierende 

- German Water Partnership – Lucie König (Referentin für Internationale 

Programme) 

- Philippine Water Works Association 

- Metropolitan Waterworks and Sewerage System (MWSS) – Patrick Lester 

Ty (Chief Regulator) 

- Local Water Utilities Administration - Atty. Lindley Dela Cruz Santillan 

(Chairman) 

Teilnehmende deutsche 

Unternehmen 

10 Unternehmen aus den Bereichen Wasser- und Abwassertechnologie sowie 

Umwelt- und Verfahrenstechnik 

Zielgruppe in auf den 

Philippinen 

(End-)Kunden, Einkaufspersonal, Importeure und weitere Handels- und 

Projektpartner der Wasser- und Umwelttechnikbranche 

Informationen zum Ablauf 

(Programm, Themen, ggf. 

besuchte Städte/Regionen) 

- Tag 1: Country Briefing sowie Besuch der Asiatischen Entwicklungsbank (ADB) 

in Manila mit Vorstellung regionaler Projektmöglichkeiten, 

Ausschreibungsprozesse und relevanter Ansprechpartner. Anschließend 

technischer Site Visit der neuen Maynilad Parañaque NEW WATER Treatment 

Plant. Der Tag endete mit einem gemeinsamen Welcome Dinner im Sentro 

Makati. 

- Tag 2: Fachkonferenz mit Präsentation zur deutschen Wirtschaftsleistung im 

Bereich Wasser- und Abwassertechnologie durch German Water Partnership, 

deutschen Unternehmens-Pitches sowie Fachbeiträgen der lokalen Partner 

Metropolitan Waterworks and Sewerage System (MWSS) und der Local Water 

Utilities Administration (LWUA). Im Anschluss folgten kurze B2B-Meetings mit 

ausgewählten Konferenzgästen. 

- Tag 3: Individuelle B2B-Gespräche mit potenziellen philippinischen 

Geschäftspartnern. 

- Tag 4: Weitere individuelle B2B-Meetings sowie vormittags Gruppentreffen bei 

Maynilad und Manila Water, an denen der Großteil der Delegation teilnahm. 

Am Abend gemeinsames Debriefing. 

- Tag 5: Individuelle B2B-Gespräche mit potenziellen philippinischen 

Geschäftspartnern. 
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Highlights, Ergebnisse,  

Ausblick 

- Rund 100 Konferenzgäste nahmen teil, darunter zahlreiche 

Entscheidungsträger/innen und Fachexpert/innen des philippinischen 

Wassersektors 

- Insgesamt wurden 87 individuelle B2B-Gespräche zwischen deutschen 

Unternehmen und potenziellen philippinischen Partnern arrangiert.  

- Die deutschen Teilnehmenden bewerten den Markt als vielversprechend und 

sehen konkrete Geschäftspotenziale für ihre Wassertechnologielösungen  

- Neben potenziellen Partnerschaften vor Ort wurden auch Synergien und 

Kooperationsmöglichkeiten unter den deutschen Unternehmen identifiziert.  

- Die Delegationsreise erhielt mediale Aufmerksamkeit, mit insgesamt sechs 

Nennungen in philippinischen Tageszeitungen und Fachmedien.  

 

 

Link zur Zielmarktanalyse  - www.gtai.de/mep-zma 

Bilder der Veranstaltung: 

 

Abbildung 1: Gruppenfoto aller Delegierten Abbildung 2: Rede von Lucie König (German Water 

Partnership) 

Abbildung 3: ADB Briefing Abbildung 4: Besuch bei Maynilad 
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Abbildung 5: Besuch bei Manila Water 

Kontakt Durchführer:  

Durchführer: AHK Philippinen 

Ansprechperson: Erik Feustel 

E-Mail: erik.feustel@gpcci.org 
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