
 

 

M A R K T E R S C H L I E S S U N G S P R O G R A M M  F Ü R  K M U  

Durchführer 

Nahrungsmittel- und 
Verpackungsmaschinen in 
Aserbaidschan 
Geschäftsanbahnung | Baku | 26.-30. Oktober 2026 

Zielmarkt und -branche 

Aserbaidschan entwickelt sich im Zuge seiner wirtschaftlichen 

Diversifizierung zu einem attraktiven Zielmarkt für die 

Lebensmittel- und Verpackungsindustrie. Die Landwirtschaft 

zählt zu den wichtigsten Wirtschaftssektoren des Landes und 

wird durch staatliche Förderprogramme, Agrarparks und 

Investitionen in Verarbeitung, Verpackung und Logistik gezielt 

gestärkt. Gleichzeitig wächst die Lebensmittelproduktion 

dynamisch: Von Januar bis September 2025 legte die Herstellung 

von Lebensmitteln im Jahresvergleich um 10,5 % zu.  

 

Mit 24 Agroparks in 22 Regionen sowie mehreren Industrieparks 

entstehen moderne Strukturen für die Verarbeitung lokaler 

Rohstoffe und den Ausbau exportfähiger Wertschöpfungsketten. 

Der Bedarf richtet sich dabei zunehmend auf automatisierte, 

energieeffiziente und qualitätsorientierte Maschinen und 

Anlagen für Produktion, Abfüllung, Verpackung, Kühlung und 

Logistik. Damit bietet Aserbaidschan ein interessantes Umfeld 

für internationale Technologieanbieter. 

Vom 26.-30. Oktober führt Commit Project Partners GmbH, im Auftrag des Bundesministeriums für Wirtschaft 

und Energie (BMWE), eine Geschäftsanbahnung nach Aserbaidschan durch. Das Projekt wird in 

Zusammenarbeit mit der Deutsch-Aserbaidschanische Auslandshandelskammer (AHK Aserbaidschan) und dem 

Ost-Ausschuss der Deutschen Wirtschaft e.V. in Baku durchgeführt. Es handelt sich dabei um eine 

projektbezogene Fördermaßnahme im Rahmen des Markterschließungsprogramms für KMU. Zielgruppe sind 

vorwiegend kleine und mittlere deutsche Unternehmen. 
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Zielgruppe 

Anbieter und Hersteller von 

• Lebensmittelverarbeitungsmaschinen  

• Verpackungsmaschinen und Verpackungslinien  

• Abfüll-, Etikettier- und Sortiertechnik  

• Kühlketten-, Kühlhaus- und Tiefkühlsystemen  

• Automatisierungs-, Sensor- und Qualitätskontrolltechnik  

• Logistik- und Intralogistiklösungen 

• Lagerlogistik  

• Planer, Engineering-Unternehmen und Systemintegratoren  

 

Chancen für deutsche Unternehmen 

Für deutsche Unternehmen eröffnen sich in Aserbaidschan 

vielversprechende Geschäftschancen, insbesondere in der 

Modernisierung der Lebensmittelproduktion und Verpackung. 

Gefragt sind vor allem automatisierte Verpackungslinien, 

aseptische Abfüllsysteme, Kühl- und Tiefkühllösungen, 

Qualitätskontrolltechnik sowie energieeffiziente 

Verarbeitungsanlagen. Deutsche Anbieter profitieren dabei von 

ihrem guten Ruf in Bezug auf Qualität, Zuverlässigkeit und 

technologische Leistungsfähigkeit. Zusätzliche Impulse entstehen 

durch staatlich geförderte Agro- und Industrieparks, steuerliche 

und zollseitige Vergünstigungen sowie konkrete Projekte in den 

Bereichen Milch, Fleisch, Getränke, Snacks und  

 

Aluminiumverpackungen. Auch der Ausbau von Sortierung, 

Verpackung, Kühlketten und Logistik schafft Nachfrage nach 

integrierten Lösungen. Neben dem direkten Vertrieb von 

Maschinen bieten sich Chancen in Service, Wartung, Schulung, 

Ersatzteilversorgung und technischem Know-how-Transfer. 

Aserbaidschan kann dabei zugleich als regionaler Ausgangspunkt 

für weitere Märkte im Südkaukasus und im kaspischen Raum 

dienen. 

Vorteile einer Teilnahme 

• Exklusives Webinar zur Vorbereitung, inkl. Handout mit 

Informationen zu Land und Branche  

• Briefing zur aktuellen Lage mit wirtschaftspolitischen, 

geschäftspraktischen und interkulturellen Einblicken. 

• Präsentations- und Networking-Veranstaltung mit B2B-

Gesprächen 

• Individuelle Geschäftsgespräche und Matchmaking-

Termine 

• Gezielte Unterstützung und Beratung beim Aufbau und 

der Vertiefung von Geschäftskontakten zu 

aserbaidschanischen Partnern. 

• Besuche bei Behörden, Unternehmen und 

Referenzprojekten, um Einblicke in aktuelle 

Entwicklungen, Marktstrukturen und Best Practices zu 

gewinnen. 

Vorläufiges Programm 
Änderungen vorbehalten 

Tag Programmpunkt 

Montag 

Wirtschaftsbriefing 

Ministerium für Landwirtschaft 

Agency for Agrarian Services 

Dienstag 

Veyseloglu Group of Companies LLC 

Azersun Holding LLC, PASHA Holding LLC 

Avrora Holding LLC 

Networkingdinner 

Mittwoch 

Präsentationsveranstaltung und B2B-Gespräche 

Milla Dairy LLC 

Botschaftsempfang 

Donnerstag 

Agentur für Lebensmittelsicherheit 

AZGRANATA LLC 

Agro Diary LLC 

Ulduz Schokoladenfabrik 

Freitag 
Individuelle B2B-Gespräche 

Debriefing & Feedbackrunde 
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Durchführer/Partner 

 Seit 2001 unterstützt die Commit 

Project Partners GmbH international 

tätige Unternehmen beim Eintritt in ausgewählte 

Auslandsmärkte und ist dabei insbesondere als erfahrener 

Dienstleister in den Außenwirtschaftsförderprogrammen des 

Bundes und der Bundesländer aktiv. 

 Die AHK Aserbaidschan 

unterstützt seit 2012 als 

offizielle Vertretung der 

deutschen Wirtschaft Unternehmen beim Markteintritt. Mit 

über 200 Mitgliedern ist sie die stärkste europäische 

Wirtschaftsvereinigung im Land.  

 

Anmeldung und Kontakt 

Bei Interesse ist eine Anmeldung per E-Mail an Frau Irina 

Kalinina unter i.kalinina@commit-group.com oder online über 

www.commit-group.com/veranstaltungen möglich. Bis einen 

Monat vor Reisebeginn kann die Anmeldung kostenfrei 

zurückgerufen werden, sofern keine individuellen Leistungen für 

das Unternehmen erfolgt sind. Bei Rücktritt nach dieser Frist 

wird der Teilnehmerbeitrag einbehalten. Bei Absage der 

Geschäftsanbahnung durch den Auftraggeber bzw. den 

Organisatoren wird der Betrag vollumfänglich zurückerstattet.  

 
Link zur Projektseite 

 
Anmeldeschluss: 31. Juli 2026  

Kosten und Teilnahmebedingungen 

Das Projekt ist Bestandteil des Markterschließungsprogramms 

für KMU und unterliegt den De-Minimis Regelungen. Der 

Eigenanteil der Unternehmen für die Teilnahme am Projekt 

beträgt in Abhängigkeit von der Größe des Unternehmens:  

• 250 EUR (netto) für Unternehmen mit weniger als 2 Mio. 

EUR Jahresumsatz und weniger als 10 Beschäftigten  

• 850 EUR (netto) für Unternehmen mit weniger als 150 

Mio. EUR Jahresumsatz und weniger als 750 Beschäftigten 

• 1.500 EUR (netto) für Unternehmen ab 150 Mio. EUR 

Jahresumsatz oder ab 750 Beschäftigten  

Individuelle Reise-, Unterbringungs- und Verpflegungskosten 

werden von den Teilnehmenden selbst getragen. 

Für alle Teilnehmenden werden die individuellen 

Beratungsleistungen in Anwendung der De-Minimis 

Verordnung der EU bescheinigt. Teilnehmen können maximal 

15 Unternehmen. Anmeldungen werden in der Reihenfolge 

des Eingangs berücksichtigt, wobei KMU Vorrang vor 

Großunternehmen haben. Eine Übersicht zu weiteren 

Projekten des Markterschließungsprogramms für KMU kann 

unter www.gtai.de/mep abgerufen werden. 
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