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Möbelindustrie 
Ergebnisbericht 
Datum 10.05.2026 - 15.05.2026  

Durchgeführt von AHK USA-Chicago 
AHK USA-New York 

Projektpartner Verband der deutschen Möbelindustrie e.V. (VDM) 

Fachpartner /  
Referierende 

Chicago: 
- Roland Rohde, Director USA, GTAI 
- Jan Kurth, Managing Director, German Furniture Association 
- Alexander Oswald, Head of Economics and Foreign Trade, German Furniture Association 
- Stephan Pesch, Intl. Regulatory Compliance Specialist Senior, TÜV Rheinland USA 
- Joe Porter, CMO, Zarach Logistics 
- Robyn Moore, Duty Drawback Manager, Zarach Logistics 
- Karin Knecht, Expat/Leadership Coach, DunamisC 
- Mason Awtry, CEO, Wurkwel Ventures 
- Madeline Menconi, Market Insights & Design Specialist, NORIX 
- Cristina Crin, Founder / Principal Designer, Perpetuum Designs 
- Byron Morton, VP of Leasing, The Mart 
- Anna Fesun, Director of Business Operations North America, Walter K. 
- Andrew Kotman, Director, Member Services, BIFMA  
- Jeff Rothermich, VP of Project & Process Management, Flat World Global Solutions 
- Bertram Schwaderlapp, Owner & President, TE&D Advisors 
- Paul Heitman, Director, Heitman Architects 
- Muenuef Korkmaz, Director, International Project Development, Evans GC 
- Abigail McFadyen, Vice President, CBRE 
- Dirk Schulz, Deputy Consul, German Consulate 
New York: 
- Jesse Lazar, Executive Director, AIANY/Center for Architecture 
- Iyabo Babatunde, Senior Development and Partnerships Associate, AIANY/Center for 

Architectre 
- Michael Lakner, President, Wilkhahn USA 
- John Druckman, Managing Director, New York Design Center (NYDC) 
- John Risch, NY Showroom Marketing Manager, Hӓfele America Co 
- Jan Kurth, Managing Director, German Furniture Association 
- Alexander Oswald, Head of Economics and Foreign Trade, German Furniture Association 
- Dondrill Glover, President-Elect (2026) / VP Trade & Global Impact, IFDA–New York Chapter 
- Natalie Clapp, Director of Residential Sales North America, WALTER K.  
- Dr. Sandeep Khatua, Global Technical Director, TÜV Süd  
- Kelsey Omeis, Owner & Interior Designer, KLSY 
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Teilnehmende 
deutsche 
Unternehmen 

8 deutsche Unternehmen mit insgesamt 11 Teilnehmer:innen aus der Möbelindustrie in 
Begleitung des Verbands der deutschen Möbelindustrie e.V. (VDM) 

Zielgruppe in den 
USA 

(End-)Kund:innen, Einkaufspersonal, Importeure und weitere Handels- und Projektpartner:innen 
der Branche sowie Architekt:innen, Innenarchitekt:innen, Projektentwickler:innen, 
Distributor:innen und weitere Branchenvertreter:innen 

Informationen zum 
Ablauf (Programm, 
Themen, ggf. 
besuchte 
Städte/Regionen) 

Das 5-tägige Delegationsprogramm in Chicago und New York umfasste: 
- zwei branchenspezifische Marktbriefings in den Zielregionen, 
- zwei halbtägige Konferenzen in Chicago und New York bei denen die deutschen 

Teilnehmer:innen ihre Lösungen und Angebote präsentierten, 
- Individuelle Meetings zur Besprechung von Geschäftsmöglichkeiten, 
- Standortbesuche bei relevanten Showrooms und Organisationen der Möbelindustrie. 

Highlights, 
Ergebnisse,  
Ausblick 

- Beiträge von Expert:innen und Branchenvertreter:innen im Rahmen der Marktbriefings 
vermittelten den Teilnehmer:innen wertvolle Einblicke sowie Best Practices zur 
Geschäftsentwicklung im Zielmarkt. 

- Zwei Fachveranstaltungen mit Paneldiskussionen zu Markttrends im Office- und Contract-
Furniture-Segment sowie zu bewährten Geschäftspraktiken in den USA boten fundierte 
Informationen zu aktuellen Entwicklungen und bewährten Kooperationsmodellen. 

- Exklusive Einblicke in lokale Showrooms und relevante Branchenveranstaltungen – darunter 
der Wurkwel Ventures Showroom, The Merchandise Mart (Veranstaltungsort der NeoCon in 
Chicago), AIA New York, der Wilkhahn Showroom und der Häfele Showroom – wurden durch 
ein optionales Treffen mit den Organisatoren der International Contemporary Furniture Fair 
(ICFF) inklusive geführter Tour ergänzt. 

- Branchenspezifische B2B-Gespräche und Networking-Möglichkeiten unterstützten die 
Anbahnung von Geschäftskontakten im Zielmarkt. Insgesamt fanden über 110 individuelle 
Gespräche statt. 

Link zur 
Zielmarktanalyse  

www.gtai.de/mep-zma  

Bilder der Veranstaltungen: 

Standortbesuch: Merchandise Mart, Chicago  Standortbesuch: Wurkwel Ventures, Chicago 

 

http://www.gtai.de/mep-zma
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Marktbriefing in Chicago       Konferenz in Chicago 

 

 

 

 
 
 

Gruppentermin: AIA New York    Konferenz in New York 

 

 

 

 

 

 

 

Kontakt Durchführer:  
Durchführer: AHK USA-Chicago  

Ansprechperson: Jan-Felix Kederer, Manager, Government Projects & Trade Missions 

E-Mail: Kederer@gaccmidwest.org  
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