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- DGNB (Deutsche Gesellschaft für Nachhaltiges Bauen) 

- NAX (Netzwerk für Architekturexport) 

Teilnehmende deutsche 

Unternehmen 

Acht Unternehmen aus den Bereichen Bauwirtschaft, Architektur, Baustoffe, 

Baumaterialien 

Zielgruppe in Guatemala & 

Costa Rica 

Projektentwickler, Einkaufspersonal von Baumärkten, Importeure und weitere 

Handels- und Projektpartner der Branche Bauwirtschaft 

Informationen zum Ablauf 

(Programm, Themen, ggf. 

besuchte Städte/Regionen) 

Guatemala / Guatemala Stadt: 

- Delegationsbriefing mit AHK, Green Building Council u. Guatemalan 

Construction Chamber 

- Einführung in Markt- und Programmbriefing (inkl. interkulturelles Briefing) 

- Präsentationsveranstaltung:“ Innovacion Alemana en Construccion Sostenible 

e Infrastructura“ (ca. 80 Teilnehmende aus öffentlichem und privatem Sektor) 

- Individuelle B2B-Gespräche mit lokalen Unternehmen 

- Botschaftsempfang 

Costa Rica / San Jose: 

- Delegationsbriefing mit AHK Costa Rica, Einführung in Markt- und 

Programmbriefing (inkl. interkulturelles Briefing) 

- Vortrag des costa-ricanischen Stararchitekts Rodrigo Carazo 

- Präsentationsveranstaltung: „Sustainable Construction & Architecture“ (ca. 

75 Teilnehmende aus öffentlichem und privatem Sektor) 

- Individuelle B2B-Gespräche mit lokalen Unternehmen 

- Feedback-Runde 
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Highlights, Ergebnisse,  

Ausblick 

- Die Präsentationsveranstaltungen bot den teilnehmenden Unternehmen die 

Möglichkeit, ihre Lösungen und Produkte vor – pro Standort – über 75-80 

Gästen aus der Branche vorzustellen. 

- Besonders wichtig waren die Treffen mit beiden Construction Chambers, um 

Einblicke in aktuelle Regierungsstrategien und Investitionsmöglichkeiten zu 

erhalten. 

- Im Durchschnitt konnten die teilnehmenden Firmen jeweils mehr als acht B2B-

Gespräche führen, verteilt auf verschiedene Standorte und Formate. 

Link zur Zielmarktanalyse www.gtai.de/mep-zma  
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